铁管路连接件产品开发
项目建议书

一、总论

项目名称：铁管路连接件产品开发项目
项目拟建地点：德阳市旌阳区柏隆镇

项目单位概况：

四川省德阳市柏隆管业有限责任公司坐落于德阳市旌阳区柏隆场镇，由原二轻下放企业“德阳市柏隆玛钢管件厂”、“德阳市柏隆轻机厂”合并改制后于2003年12月组建成立有限责任公司。公司占地面积4.42万平方米，总资产2600万元，拥有固定资产原值1600万元，流动资产800万元，公司职员500余人，其中拥有高、中、初级职称的管理、技术人员30余人。公司年产“柏玛”、“雄风”管件5000余吨。

公司是全省唯一一家规模最大的“可锻铸铁管路连接件”的专业生产厂家，为适应市场需要和国家产业政策，公司又开发生产了铝塑复合管，PP-R塑料给水管材、管件，年产300余吨。

公司拥有雄厚的技术力量和先进的生产设备以及完善的检测手段，规格品种齐全，产品经省市质检部门定点检验，质量稳定可靠安全，深受用户信赖。

项目建设内容：
利用柏隆管业有限责任公司现有土地、厂房、设备和市场资源，进行改造扩建，提高铁管路连接件产品开发和生产能力。
二、项目建设的必要性和条件

“可锻铸铁管路连接件” 广泛用于石油、化工供水等行业必用的连接件，市场前景广阔。利用现有的厂址、设备和资源进行改造，便可扩大生产，提高产能。区域内交通便利，水、电、气供应充足，通讯畅通，厂区周边环境良好，扩建用地指标充足。投资该项目具有良好的国内外市场发展空间，产品供不应求。

项目建设享有的独特优势：

（一）机制、人才、设备优势

德阳市柏隆管业有限责任公司是目前川内规模最大的“可锻铸铁管路连接件” 系列产品的主导生产厂家，为客户设计制造各种专用连接件，承接各种铸造、机械零部件的配套和协作加工。公司有产品、技术、人才优势，又具备改制后的机制优势和管理优势，企业运营成本较低，竞争优势明显。公司有中级以上职称的热处理、机械工程技术人员30多人，有10年以上工作经验的技术管理和一线技术工人500多人，具有较强的市场研发和制造能力。企业将通过大专院校招收和社会招聘等方式吸纳人才，加强自身培训、培养，实施人才强企战略。

公司的热处理车间现拥有2座3吨融炼炉，有专业从事热处理工作的专业技术人员和技术工人，近几年热处理加工件每年均超过4000吨，协作加工业务遍布全省各市。

(二)区位优势及政策优惠

柏隆镇地处川西平原腹地，毗邻绵阳、成都，连接宝成铁路，成绵广高速公路，公路、铁路形成立体交通网络，交通运输方便，自古以来便是商贾云集的商贾集散地，是机械制造加工轻纺基地。客流和货流通过高速公路网、国道、水运可以通达全国各大中型城市。公司所在地柏隆镇工业园距德阳市区17公里，区内基础设施完善，能为投资者提供“六通一平”的项目用地建设条件及良好的生产环境。

三、建设规模与产品方案 

公司按现代企业制度的规范要求进行全要素战略整合，利用轻装上阵的优势招商引资快速发展，利用现有可锻铸铁管路连接件加工优势和市场占有率，将可锻铸铁管路连接件建成川内最大的可锻铸铁管路连接件加工中心，目标到2010年形成年产可锻铸铁管路连接件加工件8000吨，产值5000万元的规模。

四、技术方案、设备方案和工程方案 

该项目充分利用本市内外重装机械加工基地的废旧钢铁原料，享有丰富的原材料和本镇富足的劳动力资源，水、电、气供应充足，生产技术条件成熟，市场拓展空间广泛。

1、总体规划布局：现公司整体规划为原材料区，生产车间区，精加工区，仓储区，办公区。

2、功能分区为：材料分选区，热处理区，金工沙磨区，清洗区四大功能区。

3、经营思路：公司现拥有稳定的客户群体，强化“最大程度地满足用户需求” 的企业宗旨，在稳定老客户的基础上利用企业自身的优势不断扩大客户群，建立科学合理的营销网络。充分做好市场调查和分析，以市场为导向，利用公司改制后的优势，加大技改力度，在扩大生产能力、资产规模的同时，确保较强的市场竞争力。

五、投资估算

项目总投资：5000万元
六、效益分析
项目建成后，企业预计可实现销售收入3000万元、产值5000万元、利税150万元。

